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KREATIVITET &
IVERKSATTERI

Forretning

GKONOMISK PERFORMANCE

Velkommen til School To Go og dagens undervisning!

Dette er et forlgb i faget “Kreativitet og Iveerksaetteri” i tre episoder om “Forretning”,
med de tre temaer, nemlig: “Udvikling og validering af forretningsmodeller”,
“Forstaelse af ngglegkonomiske principper " og til sidst "@konomisk Performance".
Der vil bade veere lytte-tekster og gvelser i episoderne.

Introduktion

Maske har du drgmt om at starte din egen virksomhed, designe den naeste coole
app, eller maske abne din egen café. Men vidste du, at en af de stgrste grunde til, at



mange start-ups ikke overlever, ikke ngdvendigvis er pa grund af en darlig idé, men
snarere en manglende forstaelse for "@konomisk Performance"?

@konomisk Performance indenfor ivaerksaetteri handler om at forsta, hvordan din
virksomhed klarer sig gkonomisk. Det er ikke kun at tjene penge, men at vide, hvor
de kommer fra, hvordan de bruges, og hvordan du kan optimere for at fa mest muligt
ud af hver krone.

Nar du forstar, hvordan pengestrgmme fungerer, og kan fortolke tal og data, kan du
treeffe bedre beslutninger, forudse problemer og sikre, at din virksomhed vokser
baeredygtigt. At leere dette som ung giver dig en enorm fordel, fordi du vil have de
veerktgjer og den viden, du skal bruge, laenge for du starter din egen virksomhed.

Sa naeste gang du teenker pa din fremtidige forretningsdrgm, husk, at det ikke kun er
kreativitet og passion, der driver en virksomhed fremad - en solid forstaelse for
@konomisk Performance er lige sa afggrende!

Mal for undervisningen:

e Jeg skal kunne identificere grundleeggende termer forbundet med gkonomisk
performance som indtaegter, udgifter, profit og tab.

e Jeg skal kunne forklare betydningen af de vigtigste komponenter i
gkonomisk performance: indtaegter, udgifter, profitmarginer og cash flow.

e Jeg skal kunne demonstrere evnen til at lave et simpelt budget ud fra en
given virksomhedsidé.

e Jeg skal kunne analysere et simpelt regnskab for at identificere styrker og
svagheder i en virksomheds gkonomiske situation.

e Jeg skal kunne vurdere en virksomheds gkonomiske sundhed baseret pa de
ngglemaessige indikatorer for gkonomisk performance.

e Jeg skal kunne designe en simpel forretningsplan med fokus pa optimering
af gkonomisk performance.

Dit skonomiske instrumentbraet: Naviger mod succes

Forestil dig, at du er ved rattet i en lynhurtig sportsvogn — din dremmebil. Du ved,
hvor du vil hen, og bilen har alt det ngdvendige udstyr for at komme derhen. Men for
at na din destination sikkert og effektivt, skal du holde gje med bilens
instrumentbraet: hastighedsmaleren, benzintanken, temperaturmaleren og sa videre.
Hvis du ignorerer disse instrumenter, kan du risikere at Igbe tgr for benzin,
overophede motoren eller endda crashe.

Nar det kommer til iveerksaetteri, er "@konomisk Performance" dit
forretningsinstrumentbraet. Det er den made, hvorpa du méler og overvager, hvordan



din virksomhed klarer sig. @konomisk Performance handler om mere end bare, hvor
mange penge du tjener. Det daekker over, hvor pengene kommer fra, hvordan de
bruges, og hvad de efterlader dig med ved dagens ende.

Det indebzerer at forst3, hvilke dele af din virksomhed der genererer mest indkomst,
hvilke omkostninger der draener dine ressourcer, og hvordan du kan optimere begge
dele. Det handler om at kunne laese og fortolke finansielle rapporter, forsta veerdien
af investeringer og have en klar idé om, hvor din virksomhed er pa vej hen
gkonomisk.

Ved at mestre @konomisk Performance vil du ikke kun veere i stand til at kgre din
virksomhed effektivt, men ogsa navigere gennem udfordringer og gribe muligheder,
som andre maske overser. Kort sagt, uden en solid forstaelse for @konomisk
Performance, kgrer du blindt i forretningsverdenen. Men med det i din
vaerktgjskasse, er du godt rustet til at styre din virksomhed mod succes.

@konomisk performance: Dit kompas i ivaerksaetterverdenen

Taenk pa iveerksaetteri som et stort spil - et spil, hvor du skal navigere gennem
forskellige udfordringer for at na dine mal. Men i stedet for points pa et scoreboard,
bruger du tal og data til at forsta, hvordan du klarer dig. Denne scorekort af din
virksomheds sundhed kaldes "@konomisk Performance".

@konomisk Performance handler grundlaeeggende om at male, hvor godt din
virksomhed klarer sig gkonomisk. Det er din vej til at forsta, om du er pa rette spor,
eller om der er omrader, du skal arbejde pa. Der er forskellige begreber inden for
@konomisk Performance, som kan hjeelpe dig med at fa et klarere billede:

e Indtaegter: Dette er de penge, din virksomhed tjener — fra salg, tjenester eller
andre kilder.

e Udgifter: Penge, du bruger for at drive din virksomhed, som Ignninger, leje,
materialer og reklame.

e Fortjeneste: Det, der er tilbage, nar du traekker dine udgifter fra dine
indtaegter. Dette giver dig en ide om, hvor rentabel din virksomhed er.

e Likviditet: Dette fortzeller dig, hvor meget kontant du har til radighed for at
daekke kortsigtede gaeld og udgifter.

e Afkastratio: Dette maler, hvor effektivt du bruger de penge, du har investeret i
din virksomhed, for at generere profit.

Dette er blot en handfuld af de begreber, du vil stgde pa, nar du dykker ned i
@konomisk Performance inden for ivaerksaetteri. At have en forstaelse for disse kan
vaere som at have et kompas i iveerksaetterverdenen, der hjeelper dig med at navigere
og tage informerede beslutninger, der driver din virksomhed fremad.



Sa naeste gang du taenker pa din forretningsidé, husk, at kendskab til @konomisk
Performance og dets begreber er ngglen til at sikre, at din virksomhed ikke kun
starter steerkt, men ogsa fortsaetter med at vokse og trives.

@konomisk performance: Din virksomheds livsmaler

Du kender sikkert fornemmelsen af at sta over for et computerspil, hvor du konstant
holder gje med din spilkarakters liv, magi og evner for at sikre, at du kan klare de
udfordringer, der kommer. | virkelighedens verden af ivaerksaetteri er "@konomisk
Performance" den maler, som holder styr pa din virksomheds "liv" og "magi".

Men hvorfor er det sa vigtigt at forstd @konomisk Performance, nar man bevaeger
sig ind i iveerksaetterens verden? Tja, forestil dig at prgve at spille det spil uden
nogen indikation af, hvor mange liv eller ressourcer du har tilbage. Uden at kende din
virksomheds gkonomiske status kan du ende i blindgyder, tage beslutninger, der
skader mere end de hjeelper, eller endda ga glip af store muligheder.

@konomisk Performance giver dig det klare billede af, hvordan din virksomhed
faktisk klarer sig. Det handler ikke kun om at se, hvor mange penge der kommer ind,
men ogsa om, hvor de gar hen, og hvordan du kan bruge dem mest effektivt. At
kende til din virksomheds gkonomiske tilstand kan hjeelpe dig med at planleegge
fremtiden, forudse potentielle problemer, og vigtigst af alt, sikre at din virksomhed
forbliver sund og levedygtig.

Ligesom i ethvert spil kan udfordringerne i iveerksaetterverdenen virke overvaeldende,
isaer hvis man gér ind i det uden den ngdvendige viden. At forstd @konomisk
Performance er som at have en manual til spillet — den giver dig indsigt, vejledning
og sikrer, at du er godt rustet til at tage de rigtige skridt pa din ivaerkszetterrejse.

Sa naeste gang du drgmmer stort om din egen virksomhed, husk, at @konomisk
Performance er den nggle, der kan |ase op for en verden af informerede beslutninger
og forretningsmaessig succes!

Veaerktgjerne til succes: Mestre gkonomisk performance

Forestil dig at veere en mesterkok i dit eget kgkken. For at skabe de mest laekre retter
bruger du de bedste ingredienser og det rette kgkkenudstyr. P4 samme made, nar du
dykker ned i ivaerksaetterverdenen, skal du have de rigtige "veerktgjer" til at mestre
kunsten af @konomisk Performance. Her er nogle vigtige teknikker og veerktgjer, du
bgr kende:

e Regnskabssoftware: Programmer som QuickBooks, Xero eller FreshBooks
kan hjeelpe dig med at holde styr pa indteegter og udgifter, lave finansielle
rapporter og endda administrere Ignninger.



e Budgettering: Dette er en plan over, hvordan du forventer, at dine penge vil
blive brugt over en bestemt periode. Ved at lave et budget kan du forudse
potentielle gkonomiske udfordringer og tage beslutninger i tide.

e Cash flow-analyse: Dette veerktgj hjeelper dig med at holde styr pa, hvor
meget kontant du har til rddighed i en given periode. Ved at forsta din cash
flow kan du sikre, at din virksomhed altid har nok penge til at betale regninger
og investere i vaekst.

e Nggletal: Disse er beregninger, der giver dig indsigt i, hvordan forskellige dele
af din virksomhed praesterer. For eksempel kan en profitmargin fortaelle dig,
hvor meget profit du tjener for hver krone i salg.

e Scenarioanalyse: Dette vaerktgj hjeelper dig med at forudse, hvordan
forskellige beslutninger eller eksterne faktorer kan pavirke din virksomhed i
fremtiden.

e Finansiel radgivning: Selvom det ikke er et "veerktgj" i traditionel forstand, er
det en god ide at have en palidelig bogholder eller revisor, som kan vejlede
dig gennem komplekse gkonomiske beslutninger.

At mestre disse teknikker og veerktgjer er som at have den rette kniv til at skaere eller
den perfekte pande til at stege. De giver dig mulighed for at navigere i
iveerksaetterverdenen med selvsikkerhed og sikre, at din virksomhed ikke kun
overlever, men ogsa trives i en konkurrencepraeget verden.

Lad os hgre en case

Lad mig forteelle dig en inspirerende historie om et firma, du sikkert har hgrt om:
Snapchat.

Da Snapchat fgrst blev lanceret i 2011, blev det hurtigt populzert blandt unge
mennesker takket vaere dets unikke funktion: beskeder, der forsvinder efter kort tid.
Men popularitet betyder ikke altid gkonomisk succes.

| starten havde Snapchat ingen reel indtaegtskilde. Selvom de havde millioner af
brugere, var der et presserende spgrgsmal: Hvordan tjener de penge? Det var her,
@konomisk Performance kom ind i billedet.

Snapchat-brugerne var ivrige efter nye og sjove funktioner, sa firmaet investerede i
forskellige idéer. Men uden indtaegter fra salg eller reklame kunne Snapchat hurtigt
Igbe tor for penge. Deres gkonomiske praestation var pa det tidspunkt slet ikke
optimal.

S4, hvad gjorde de? De introducerede "Stories" i 2013, hvilket tillod brugere at dele
snaps i en sekvens, der var synlig for alle deres fglgere i 24 timer. Dette var en
gamechanger! Ikke laenge efter introducerede de annoncer inden for disse Stories.
Med ét var der en solid indtaegtskilde.



Men de stoppede ikke her. De indfgrte "Discover" i 2015, hvor store
medievirksomheder kunne dele indhold og annoncere. @konomisk Performance
drejer sig ikke kun om at tjene penge, men ogsa om at forsta, hvor man bruger dem.
Snapchat anvendte derfor pengene fra disse indtaegtskilder til at innovere og udvide
endnu mere, hvilket fgrte til introduktionen af funktioner som Bitmoji, Geofilters og
Augmented Reality-linser.

Det, der begyndte som en simpel app med beskeder, der forsvandt, blev hurtigt en
multimedieplatform. Ved konstant at overvage og tilpasse deres @konomiske
Performance, var Snapchat i stand til at vokse, innovere og forblive relevant i en
verden fyldt med teknologikonkurrenter.

S4, naeste gang du sender en snap eller bruger en sjov linse, skal du huske, at bag de
sjove funktioner er der en hel verden af @konomisk Performance, der spiller en stor
rolle i at holde den app, du elsker, kgrende og innovativ.

Nu er det tid til at lave et par opgaver og teenke over hvad vi lige har leert.
Opgave:

1. Begrebskort: Lav et begrebskort over gkonomiske termer som indtaegter,
udgifter, profit, og tab.

2. Budgetteringsgvelse: Fa en liste over indtaegter og udgifter for en fiktiv
virksomhed og lav et manedligt budget.

3. Case-studie: Laes en kort historie om en virksomhed og identificer de staerke
og svage punkter i deres gkonomiske performance.

4. Gruppediskussion: Diskuter i sma grupper, hvordan man kan forbedre
gkonomisk performance for en given virksomhedsidé.

5. Simulering: Brug et online spil eller veerktgj, der simulerer virksomhedsdrift,
og prov at opna den bedste gkonomiske performance.

Nar du har besvaret disse spgrgsmal, er episoden slut.



Her starter ideerne til lsererne.
Ideer til lereren

e Gaesteforeleesning: Inviter en lokal ivaerkseetter til at tale om deres erfaringer
med gkonomisk performance i deres virksomhed.

e Spil & Simuleringer: Brug gkonomiske simuleringsspil, som f.eks. "The
Lemonade Stand", hvor eleverne kan opleve udfordringerne ved at drive en
virksomhed.

e Virkelige eksempler: Brug aktuelle nyheder eller casestudier om virkelige
virksomheder for at illustrere principperne i gkonomisk performance.

e Gruppeprojekter: Lad eleverne arbejde sammen i grupper for at skabe en
forretningsplan for en fiktiv virksomhed, med fokus pa gkonomisk
performance.

e Interaktive quizzer: Lav quizzer, der tester elevernes viden om de forskellige
aspekter af gkonomisk performance, for at sikre forstaelse og fastholde
viden.

e Fieldtrips: Arranger ture til lokale virksomheder, sa eleverne kan se, hvordan
gkonomisk performance handteres i den virkelige verden.



