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Velkommen til School To Go og dagens undervisning!

Dette er et forlgb i faget “Kreativitet og Ivaerkseetteri” i tre episoder om “Forretning”,
med de tre temaer, nemlig: “Udvikling og validering af forretningsmodeller”,
“Forstaelse af ngglegkonomiske principper " og til sidst "@konomisk Performance".
Der vil bade veere lytte-tekster og gvelser i episoderne.

Introduktion



Nar vi vokser op, leerer vi ofte om basale koncepter som laesning, skrivning og
matematik, men hvor ofte stopper vi op og taenker over, hvordan verden omkring os
egentlig fungerer? Specielt nar det kommer til gkonomi og forretning. For nogen kan
ordene "gkonomi" og "iveerksaetteri" maske lyde kedelige eller komplekse, men i
virkeligheden er de dybt forankrede i vores daglige liv og vores fremtid.

Teenk over det: hver gang du kgber noget, gemmer penge i sparegrisen eller
overvejer at starte din egen lille virksomhed - maske en lemonadebod eller en online
butik - steder du pa skonomiske principper. At forsta disse principper kan vaere
ngglen til at traeffe klogere beslutninger, uanset om det er at spare op til din fgrste
bil, investere i aktier eller endda starte din egen virksomhed.

Ivaerksaetteri handler om mere end blot at have en god idé. Det handler om at forst3,
hvordan man kan omszette den idé til virkelighed og skabe veerdi for andre. At forsta
ngglegkonomiske principper giver dig ikke kun en fordel i erhvervslivet, men ogsa i
dagligdagen.

Som ung er det den perfekte tid at begynde at lzere om dette. Det udstyrer dig med
de veerktgjer, du behgver for at traeffe informerede beslutninger, skabe innovative
Igsninger og vaere foran i spillet, uanset hvilken vej du vaelger i fremtiden.

Sa tag med pa denne spaendende rejse gennem gkonomiens verden og opdag,
hvordan den kan forme din fremtid!

Mal for undervisningen:

e Jeg skal kunne definere ngglebegreber inden for gkonomi, sdsom "udbud og
efterspgrgsel”, "omkostninger" og "fortjeneste".

Jeg skal kunne forklare, hvordan udbud og efterspgrgsel pavirker priserne.
Jeg skal kunne beskrive forskellen mellem faste og variable omkostninger.
Jeg skal kunne opstille et simpelt budget for en fiktiv ivaerkseetteridé.

Jeg skal kunne sammenligne og differentiere mellem forskellige
forretningsmodeller og deres gkonomiske beslutninger.

Forstaelse af Ngglegkonomiske Principper inden for Ivaerksaetteri

Forestil dig et gjeblik, at du star pa teersklen til en ny verden, fyldt med muligheder,
udfordringer og dremme. | denne verden af iveerksaetteri er det ikke kun nok at have
en idé. Det er essentielt at kunne navigere i de komplekse vande af gkonomi, for at
kunne omszette denne idé til en levedygtig virksomhed. At forsta ngglegkonomiske
principper er ligesom at have et kompas pa denne rejse.

Nar vi taler om ngglegkonomiske principper, taler vi om de grundleeggende regler og
koncepter, der styrer, hvordan penge flyder, hvordan virksomheder vokser, og



hvordan markederne fungerer. Det handler om at forsta ting som udbud og
efterspgrgsel: Hvorfor er nogle produkter dyrere end andre? Hvordan fastsaetter man
den rigtige pris for et produkt, sa det bade er attraktivt for kunderne og stadig giver
profit?

Dernzest er der konceptet om omkostninger og indtaegter. For enhver ivaerksaetter er
det afggrende at kunne skelne mellem faste omkostninger, som husleje eller
Ignninger, og variable omkostninger, som kan aendre sig afhaengigt af produktionen.
Kun ved at holde styr pa disse tal kan man sikre, at virksomheden ikke bare
overlever, men trives.

Forstaelse af risiko og belgnning er ogsa centralt. Hver beslutning i erhvervslivet
indebaerer en vis risiko, men ved at forsta gkonomien kan man traeffe klogere
beslutninger, der maksimerer potentielle belgnninger og minimerer faldgruber.

Men hvorfor er alt dette vigtigt for dig? Fordi verdenen er i konstant forandring, og
ivaerksaetteri er en af de mest direkte mader, hvorpa man kan forme sin egen
skaebne. Uanset om du drgmmer om at starte din egen café, udvikle en app, eller
skabe et revolutionerende produkt, vil en solid forstaelse af gkonomiske principper
veere din bedste allierede.

| sidste ende handler det om at veere forberedt. Uanset hvilke drgmme eller
ambitioner du har, vil evnen til at forsta den gkonomiske verden omkring dig give dig
en kant, en fordel, der kan ggre forskellen mellem succes og fiasko. Sa dyk ned i
denne viden og lad den forme din fremtidige rejse i iveerksaetterverdenen.

Hvorfor er det vigtigt at forsta gkonomiske principper inden for
Ivaerksaetteri?

Du befinder dig i en alder, hvor verden abner sig med ubegransede muligheder.
Maske overvejer du at forfglge en passion, starte din egen virksomhed eller ggre en
forskel i verden. Men uanset hvilke drgmme du har, er der en fundamental ting, du
ber vide: Ngglegkonomiske principper i iveerksaetteri kan veere din bedste ven pa
denne rejse.

Taenk pa iveerksaetteri som at bygge et hus. Din idé er fundamentet, din passion er
braendstoffet, men gkonomiske principper er de veerktgjer, du bruger til at opfgre det.
Uden dem risikerer du at bygge noget, der let kan kollapse.

e Navigation i et komplekst landskab: Verden af forretning er som en labyrint.
At kende de gkonomiske principper hjaelper dig med at forsta, hvordan
markeder fungerer, hvad kunder gnsker, og hvordan man bedst kan
positionere sin virksomhed.



e Traeffe informerede beslutninger: Med en solid forstaelse af gkonomi kan du
bedre vurdere, hvor du skal investere dine ressourcer, hvornar du skal tage
risici, og hvordan du maksimerer fortjenesten.

e Sikring af virksomhedens overlevelse: Overraskende mange startups fejler
indenfor de fgrste ar. Ofte skyldes det ikke en darlig idé, men manglende
okonomisk forstaelse. At kende til de skonomiske aspekter sikrer, at du ikke
bare har en god start, men ogsa en baeredygtig fremtid.

e Tilpasningsevne: @konomien er dynamisk. Markeder aendrer sig, kundens
behov udvikler sig, og ny teknologi kan forandre spillet. At forsta de
grundleeggende gkonomiske principper giver dig evnen til at tilpasse dig og
forblive relevant.

e Forberedelse til fremtiden: Selvom du ikke starter din egen virksomhed lige
nu, er gkonomisk viden uvurderlig. Hvad enten du ender med at arbejde i en
starre virksomhed, bliver leder eller bare vil forsta verden bedre, vil disse
principper give dig en kant.

Afslutningsvis er ivaerksaetteri en kombination af kunst og videnskab. Mens din
passion, kreativitet og vision kan drive dig fremad, er det din forstaelse for gkonomi,
der sikrer, at din drgm bliver til en realitet — en der varer ved og ggr en forskel. Sa
mens du tager skridt fremad mod din fremtid, husk at ruste dig selv med denne
vigtige viden. Det kan meget vel veere ngglen til din succes.

Vigtige teknikker og vaerktgjer i skonomiske principper for
Ivaerksaettere

| din rejse ind i iveerksaetterverdenen vil du snart opdage, at at have en god idé kun er
begyndelsen. For at omdanne denne idé til en blomstrende virksomhed er det
ngdvendigt at mestre nogle teknikker og bruge bestemte veerktgjer, der er rodfeestet
i skonomiens verden. Her er nogle af de mest afggrende:

e Budgettering: Et af de vigtigste veerktgjer i enhver ivaerksaetters arsenal.
Budgettering hjeelper dig med at forudsige dine indtaegter og udgifter, sa du
kan planlaegge for fremtiden og sikre, at din virksomhed forbliver gkonomisk
sund.

e Regnskabssoftware: Veerktgjer som QuickBooks, Xero eller FreshBooks kan
hjeelpe dig med at holde styr pa din virksomheds finanser, lave fakturaer og
handtere skatter.

e SWOT-analyse: Dette er en teknik, hvor du evaluerer dine Styrker, Svagheder,
Muligheder og Trusler. Det hjeelper dig med at forsta din virksomheds
position i markedet og planleegge din strategi i overensstemmelse hermed.

e Finansiel analyse: Leer at forsta og fortolke balancer, resultatopggrelser og
pengestrgmsopggrelser. Disse giver indsigt i virksomhedens gkonomiske
sundhed og viser, hvor der er plads til forbedring.



e Markedsundersggelser: Veerktgjer som Google Trends, SurveyMonkey eller
sociale medieanalyser kan hjzelpe dig med at forsta dine kunders behov,
markedsudviklingen og dine konkurrenters styrker og svagheder.

e Prissaetningsstrategier: Forsta forskellige prissaetningsmodeller som cost-
plus prissaetning, vaerdibaseret prissaetning og penetrerende prissaetning for
at sikre, at du ikke kun daekker dine omkostninger, men ogsa opnar en
fortjeneste.

e Cashflow-prognoser: En forudsigelse af, hvordan pengene vil flyde ind og ud
af din virksomhed. Dette er afggrende for at sikre, at du altid har nok likviditet
til at deekke dine omkostninger.

e Risikovurdering: Vurder potentielle gkonomiske risici, din virksomhed kan sta
overfor, og udvikl strategier for at minimere eller handtere dem.

For at lykkes som ivaerksaetter er det ikke nok kun at have passion eller en
banebrydende idé. Man skal ogsa vaere udstyret med de rigtige teknikker og
veerktgjer for at navigere i den komplekse verden af forretning. Tag dig tid til at leere
og mestre disse feerdigheder, for de vil veere en veerdifuld ressource, nar du bygger
din drgmmes virksomhed.

Lad os hgre en case
Virksomhedscase: Airbnb's Forstaelse af Ngglegpkonomiske Principper

Lad mig forteelle dig en historie om en virksomhed, du sandsynligvis kender - Airbnb.
Men i stedet for bare at se pa, hvordan den fungerer, lad os dykke ned i nogle af de
ngglegkonomiske principper, som virksomhedens grundlaeggere forstod og brugte
til deres fordel.

Starten: Airbnb blev fgdt i 2008, da dens grundlaeggere Brian Chesky og Joe Gebbia
lejede luftmadrasser ud i deres stue for at tjene ekstra penge. De identificerede en
mulighed (eller "efterspgrgsel”) - nemlig at folk gnskede overkommelige
overnatningssteder, og hoteller i San Francisco var ofte fuldt bookede.

Markedsanalyse: De indsa hurtigt, at denne efterspgrgsel ikke kun var begraenset til
San Francisco. Folk fra hele verden ledte efter unikke og prisvenlige
overnatningsmuligheder. Samtidig var der mange boligejere og lejere, der gnskede at
tjene ekstra penge ved at udleje deres ledige plads.

Prissaetningsstrategi: | stedet for at fastsaette en fast pris for hver bolig, gav Airbnb
vaerterne mulighed for at bestemme deres egen pris baseret pa efterspgrgsel,
beliggenhed og kvalitet af boligen. Dette var et perfekt eksempel pa 'udbud og
efterspgrgsel' i aktion.

Omkostningsstyring: | stedet for at eje eiendomme (som traditionelle hoteller ggr,
hvilket indebzerer hgje faste omkostninger), fungerer Airbnb som en platform, der



forbinder vaerter med gaester. Dette betyder, at virksomhedens omkostninger
hovedsageligt er variable, afhaengigt af antallet af bookinger.

Tilpasningsevne: Da Airbnb voksede, begyndte de at tilbyde oplevelser, og under
pandemien udviklede de nye renggringsstandarder for at imgdekomme aendrede
rejsendes bekymringer. Dette viser, hvordan en forstaelse af markedsdynamikken
kan hjeelpe en virksomhed med at tilpasse sig og trives under skiftende forhold.

Sa naeste gang du taenker pa Airbnb eller overvejer at booke en feriebolig gennem
dem, kan du huske, at bag denne simple idé ligger en dyb forstaelse for
ngglegkonomiske principper. Og det er denne forstaelse, kombineret med
innovation, der har gjort Airbnb til en af de mest vellykkede start-ups i det 21.
arhundrede.

Nu er det tid til at lave et par opgaver og teenke over hvad vi lige har leert.
Opgave:

e Find en artikel om en kendt ivaerkseetter: Laes artiklen og identificer de
gkonomiske beslutninger, som iveerksaetteren tog. Skriv en kort rapport om
det.

e 'Salgsbod-scenariet": Forestil dig, at du skal saelge hjemmelavede smoothies
i skolens pause. Hvordan vil du prissaette dem? Taenk over omkostninger til
ingredienser, tid osv.

e Diskussionsforum: Diskuter med en klassekammerat, hvordan udbud og
efterspgrgsel kan pavirke priserne pa koncertbilletter.

e Budgetopgave: Giv eleverne en fiktiv startkapital og lad dem opstille et
budget for at starte en t-shirt-forretning.

Nar du har besvaret disse spgrgsmal, er episoden slut.

Her starter ideerne til lsererne.

Ideer til lereren

1. Gaestetaler: Inviter en lokal iveerksaetter til at tale for klassen og diskutere de
pgkonomiske udfordringer, de stgdte pa.

2. @konomisk Spil: Brug spil som "Monopoly" eller online gkonomiske
simuleringsspil for at give eleverne en praktisk forstaelse af gkonomiske
beslutninger.

3. Gruppearbejde: Del klassen op i sma grupper og tildel hver gruppe en
forskellig forretningsidé. Bed dem om at arbejde sammen om at lave et
gkonomisk forslag for deres virksomhed.

4. Filmklip: Vis klip fra populaere tv-shows som "Shark Tank" eller "Lgvens Hule"
og diskuter de gkonomiske aspekter af hver pitch.



5. Studietur: Arranger en tur til en lokal virksomhed eller start-up hub for at give
eleverne en fgrstehandsoplevelse af ivaerksaetteri i aktion.



